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PREFATA

Cum sa-ti faci prieteni si sa devii influent a fost
publicatd pentru prima data in 1937, intr-un tiraj de doar
5.000 de exemplare. Nici Dale Carnegie, nici editorii sai
de la Simon and Schuster nu preconizau ca vor vinde mai
mult. Spre uimirea lor, cartea a starnit, peste noapte, o
senzatie, iar presele de tipar au scos editie dupa editie,
pentru a face fata cererii crescande a publicului. Acum,
volumul Cum sa-ti faci prieteni si sa devii influent si-a
ocupat locul in istoria editoriald, ca fiind unul dintre cele
mai influente bestsellere din toate timpurile. A atins un
punct sensibil si a satisfacut o nevoie umana care a fost
mai mult decat un fenomen capricios al vremurilor de
dupa Marea Criza Economica, dovada fiind vanzarile
neintrerupte, dupa aproape o jumatate de secol.

Dale Carnegie spunea ca e mai usor sa castigi un
milion de dolari decat sa alcatuiesti o fraza in limba engleza.
Cum sa-ti faci prieteni si sa devii influent a devenit o astfel
de fraza, citata, parafrazata, parodiata, folosita in numeroase
contexte, de la cel al benzilor desenate pe teme politice si
pana la romane. Cartea de fata a fost tradusa in aproape
toate limbile cunoscute. Fiecare generatie a redescoperit-o
si a considerat ca este relevanta.

Ceea ce ne face sa intrebam: de ce sa revizuiesti o
carte care a dovedit si continua sa dovedeasca o atracti-
vitate generala? De ce sa schimbi reteta succesului?
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